
MESA TÉCNICA EMPRESARIAL 

25 de febrero de 2021 
 

Temas del día 
Ronda de novedades 
Calendario empresarial 
Validación final de los Reportes de Gestión CREA: Variación patrimonial y Estado de resultados. 
Presentación de F. Bert en Comisión Directiva. 
Bitcoin 
Presentación de de F. Bert en Comisión Empresarial y en Mesa Técnica Empresarial. 
 

Ronda de novedades 
 
¿Como ven y trabaja cada uno en su zona miembro de comisión empresaria-asesor que 

participa en MTE para hablar el mismo idioma, como unir trabajo de la mesa y demandas de 

las zonas? ¿Cómo canalizar esto en nuestro plan de trabajo? 
Surge porque el representante empresario de una zona no conocía cómo era el funcionamiento y la 

dinámica. Se pide que se haga explícito el funcionamiento. 
Hay presentaciones de introducción de la comisión y de la MTE que se podrían aggiornar y usar para 

procesos de inducción. Faltaría coordinar la dinámica entre empresario y técnico. 
En algunas zonas se están generando mesas empresariales regionales. En otras zonas ya funciona, 

donde el empresario es representante en la comisión y el técnico en la mesa. En mesa regional se 

representan casi todos los grupos. En esas mesas se arma un plan de trabajo con los temas 

principales. 
También una zona armó grupos de afinidad sobre temas específicos. En este caso es sobre los que 

usan software de gestión. 
Con respecto a las zonas que no tienen representantes son Chaco santiagueño, Valle cordilleranos y 

Patagonia. Las otras tienen distinto nivel de participación. Pero CHS y Valles tienen representante 

empresarial. 
 
Las zonas con mesas empresariales regionales son: 

1. Centro 

2. Córdoba norte 

3. Oeste Arenoso 

4. Sudeste 

5. Sur de Santa Fe este año armaría. 

6. Chaco Santiagueño, Litoral norte y Noa, incipiente. En este sentido la zona NOA convocó 

a  normalizar el funcionamiento asignando recursos para su funcionamiento, esta semana se 

reúnen en 1ra instancia 

 

 
La virtualidad aumentó la participación pero la representación. 
 
Se reconoce la necesidad de la inducción de los nuevos representantes, tanto de empresarios como de 

técnicos. 
 
Es interesante dar continuidad a los participantes. 
 
¿Qué es lo que se espera con respecto a la representación? En CREA se aprobó que los grupos de 

pensamiento estratégicos van a ser formales en el movimiento como grupos de afinidad, con su cuota 

y con distinta formalidades.  
 



Se reconoce que el tema de inducción es un tema de varias mesas, se podría hacer un video sobre 

este tema. 
 
Se propone que el área tenga más presencia e interacción con  mesa de coordinadores.  
 
Hoy la comisión está funcionando más para validar temas que para levantar demandas. Necesitamos 

que las demandas sean genuinas. 
 
Dentro del plan de trabajo del grupo de acción empresario de Oeste arenoso, se está pensando 

en una Jat con foco en alternativas de Inversión, conocen algún técnico que pueda contar 

posibilidades de inversión actualizadas y empresarios que sean ágiles en este tema? 
En inversiones financieras (y alternativas de financiamiento) Marcelo Cervigni de San Antonio de 

Areco. Podría ser él y su hermana (contadora), que a su vez tienen un asesor en el tema. Estuvo 

presente en una JAT virtual en SFC. 
 
En la mesa se había discutido un documento con los tips para realizar nuevas inversiones, tipo 

protocolo. Puede servir como introducción. 
 
Tendrían que ser financieras por un lado y productivas o alternativa por otro. En este caso tener en 

cuenta el negocio y la situación actual.  
 

 



 
 

Calendario empresarial 
Se plantea el calendario como los temas que tenemos que charlar como asesores en la próxima gira. 

Deberían ser pocos temas, en formato de check list. 
Se hizo el de marzo. 
 

Validación final de los Reportes de Gestión CREA 
Variación patrimonial y estado de resultados 
El archivo se encuentra en la siguiente ruta: COMISION EMPRESARIAL\Lineas Estrategicas Area 

Empresa\Información Empresaria 
“Reportes Estandar Gestión CREA - Balance de Gestión - Ejercicio.xlsx” 
 

La herramienta ya estaría validada. El objetivo es que la exposición de la información quede 

estandarizada y todos la sepan leer. 
Se sugiere: 

 Ver si el nombre es apropiado o una descripción. 

 Volver a agregar Dupont 

 Generar una estrategia de difusión de este reporte con las empresas de soft. 

 

Campaña 
Reconocer que solo es un modelo estándar para mostrar resultados.  
La lógica de los reportes es de ir a más agregado a más detalles. 
Se presenta la pestaña de RPP. Uno de los cambios es la incorporación de la venta de existencias. 
El cálculo de MB no cambia. Se agrega el cálculo de la Contribución Marginal y el Margen de 

Contribución. 
Está la pestaña de aportes de margen de contribución. 
En los negocios, en el MB se agrega gerenciamiento y alquileres. 
La contribución marginal sería el MB sin el gerenciamiento y sin el alquiler. 
En la planilla de agricultura se calcula el resultado de la campaña de la unidad de negocio, luego está 

el cálculo de costo de la campaña por producto y por último está el del cálculo de tenencia bienes de 

cambio - productos (ex actividad comercial + ventas existencias). El costo de la comercialización no 
se ve en el cálculo de tenencia, porque en la primera parte va el negocio productivo y en esta parte el 

negocio comercial. Revisar que pasa con los cultivos perennes, podría ir en otra hoja. 

https://www.crea.org.ar/wp-content/uploads/2021/01/Reportes-Estandar-Gesti%C3%B3n-CREA-Balance-de-Gesti%C3%B3n-Ejercicio.xlsx


En lechería, recordar que la tenencia es de los bienes de cambios corrientes (la vaca no entra porque 

es no corriente). Tiene una parte de generación de ingresos, que incluye ganancia o pérdida por 

cambio de categoría, muertes y destetes. Luego van los gastos, amortizaciones y tenencia de bienes 

de cambio. Se arma una pequeña comisión para revisar esta pestaña. 
En ganadería es similar a la de tambo. 
En servicios son los items de servicios. Vale para Maquinaria, Planta de Silo (Cualquier tipo de 

servicio, SIN gerenciamiento que posee una solapara aparte). 
 

F. Bert en CD: Desafíos de la unidad de I+D y del agro 
Fue líder de I+D desde 2015 y sale este mes. 
 

 

 



 

 
 

 



 

 
CREA puede ser un nodo clave en ese modelo de red. 
 

 
La financiación de los propios miembros da robustez. 



 

 

 
 

INVERSIONES - CRIPTOMONEDAS - BUENBIT 
Nos visitan Matias Alberti (Director de BuenBit Pro) y Raul Felix Lottero(Ejecutivo Comercial) de 

BuenBit. 
 
Es una empresa argentina de exchange de criptomonedas. 
 

mailto:raul@pro.buenbit.com


 
 

 
 

SERVICIOS: 



 
 

 
 



 
 

 
 



 
Argentina esta en el TOP 10 de uso global de Criptomonedas. 
 

 
 



 
 

 
 



 
 
BuenBit como Broker no está bajo el paraguas de la CNV, pero si estan bajo el paraguas de 

Compliance. 
 
Las criptomonedas las pueden operar personas físicas o personas jurídicas. 
 

 
 

 

 

F. Bert en CD: Desafíos de la unidad de I+D y del agro 
Federico Bert visitó la comisión empresaria (en conjunto con la Mesa Técnica Empresarial) para 

comentar su retiro del rol del líder de Unidad de I+D. 
 

 



 
 

 
 



 
 

 



 
 

 



 
Fede se va al IICA (Instituto Interamericano de Cooperación para la Agricultura) a formar y 

gerenciar el Área de Agricultura Digital. 
 


